
定制家具订单系统 

当下门店 存在的问题 

1. 定制品类 更新快，品类多，导致价格体系琐碎，记不住，查找繁琐，顾客产生不专业的

感觉 

2. 经销商要有自己的价格体系； 

3. 报价，公司设计软件，不论是三维家 ，酷家乐，都是单一品牌，而且所生成的报价单，

过于复杂，不利于谈单，容易给顾客造成反感。 

4. 订单不能集中，零散，商家应该要有自己的订单系统，保存自己的订单信息，不能过多

于依赖 厂家系统，停止代理后，容易客户丢失。 

5. 当下，单一品类经营，难度大，很多经销商都是多品牌经营，更需要自己的系统，管理

自己的订单。 

6. 市场竞争大，很多老板想卖，却又怕卖亏，老板需要迅速知道自己的底价，迅速销售。 

7. 方案需要，和订单匹配，设计师不在的情况下，其它人也能快速找到方案，找到报价。 

8. 平时设计师的本地方案，需要可以挑选，上架展示，方便引导和销售，更有说服力。 

 

当下系统可以解决以上问题 

订单 算价： 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

   

 

 

设计师 只需要填写尺寸（尺寸老板可以核对）和数量，零售价是系统读取，不允许更改，

避免设计师故意犯错。零售价格的配置，根据自己经营方式，也可以开放给设计师更改。 

这样算到的价格 精准，不易出错，一目了然，且不局限于某个品牌，一个订单把所有产品

都报了。 

一键打印出来，标准，专业，不凌乱。 

 

 



订单： 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

订单形成列表，统一管理，不管多久 ，一查即出，方便二次销售和谈单，订单方案也方便

查找。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

展板 

系统可以制作展板，在手机、平板或者广告机上，方便的进行展示、宣传、推广和查找。

 



成本： 

 设计师 把单子做好，老板账号进入，直接能查看成本，迅速知道，该单子能不能卖，抢占

市场，现在的顾客，出门就丢失。 

 
 

产品价格 ，规范查询： 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

演示地址：http://www.rmb51.com/demo 

联系邮箱：michaeldxh@qq.com 

可以插入规范文件，

或者图片之类的 

http://www.rmb51.com/demo

